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摘要 

本次專題活動為學生主導辦理展銷活動的企劃專案濫觴，藉由在學期間所學予

以結合實務，實際進行企劃與執行。小組自二月啟動以來開始企劃專案活動，五月

透過問卷調查分析目標產品傘具之校園師生消費行為，我們發現本校受地形影響，

風力強勁時常造成傘具受損，因此選擇附有終生保固維修的雨傘王作為合作廠商，

並於六月走出校園詢問廠商合作意願，過程歷經多次談判溝通、在重重挑戰下終於

找到合作與贊助廠商-雨傘王竹北店。 

我們在此活動前至雨傘王竹北店預先學習傘具相關知識與銷售技巧訓練，以及

了解傘具銷售員職務工作內容。在與消費者互動的過程中，讓消費者藉由我們的解

說獲得符合需求的商品。再者，展覽內容如何吸引參觀者注意也是重點工作項目，

除規劃屬於本次展覽且符合校園風氣的宣傳流程，更以網路團購最低價七五折折扣

為宣傳重點，提高師生對於本次展銷活動的興趣，進而提升參觀人數。本次展銷活

動在 9 月 20 至 23 日為期 4 天，總營業額目標達成率達 118.4%，而參與活動者整

體滿意度達到 4.21。而透過購買者的回饋問卷得知，有 51%的購買者在過去並不知

道雨傘王這個品牌，更有 89%的消費者是初次購買雨傘王的產品，而以上資料顯示

本次展銷活動成功的為新開張的雨傘王竹北分店挖掘潛在客戶及提高知名度。 

此次產學合作也是雨傘王第一次與學校進行展銷活動合作，吳店長對本次活動

成果表示高度滿意，與總公司匯報同樣得到上級主管肯定，故此種異業結盟模式將

會成為雨傘王的新行銷策略之一。經過本次展銷活動，我們除完成上述任務外、更

深刻學習了企劃書撰寫、零售管理實務、溝通與談判技巧與展覽辦理流程等多項技

能，在過程中培養解決問題、規劃事務能力與管理稽核工作項目！ 
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